EXERCICE 3 :


	Mr DURAND fabrique des VTT.

	Il évalue ses charges fixes à 22 500 € pour l’année 2021.

	Chaque VTT supporte en moyenne un coût variable de 75 €.

	Il vend chaque VTT au prix moyen de 300 €. Il prévoit de vendre 180


 VTT.

1 Quel est le résultat de l’année 2021? Est-ce un bénéfice ou une perte?

2 Quel est le seuil de rentabilité en 2021? 

3 Combien de vélos doivent  être vendus pour être au seuil de rentabilité?

4 Calculer le point mort (c’est à dire à partir de combien de jours dans l’année, Mr DURAND était-il sûr d’avoir un résultat à zéro)?


	Mr DURAND envisage d’augmenter sa rémunération en 2021 de 10 000 €.



5 Quel est l’impact sur le résultat de l’année 2021? Est-ce un bénéfice ou une perte?

6 Quel est l’impact sur le seuil de rentabilité en 2021? 

7 Combien de vélos doivent  être vendus pour être au seuil de rentabilité?


Mr DURAND envisage de se positionner sur la gamme de vélo « les byclos » plus chère mais qui lui permet d’espérer en vendre plus et plus cher. 
La gamme « les byclos » supporte en moyenne un coût variable de 180 €. Il estime pouvoir en vendre 220 vélos à un prix de vente 300€.
Les charges fixes restent à 22 500€.

8 Mr DURAND vous demande votre avis sur ce nouveau  positionnement.
Que lui conseilleriez-vous ?
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